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Clean. Care. Comfort.

Mitarbeiter/in Außendienst Vertrieb B2B 
DACH (m/w) – Vollzeit
Die Clesana AG ist ein junges, aufstrebendes Unternehmen mit Sitz im Dreiländereck 
(Grabs SG).  Mit der wasserlosen Schweißtoilette Clesana C1 haben wir eine einzigartige 
Innovation im Bereich der Sanitärtechnologie entwickelt. Jetzt stehen wir unmittelbar 
vor Eintritt in den Caravaning Markt und suchen Unterstützung für die jetzt schon über-
wältigende Nachfrage. Werde Teil unserer Erfolgsstory « Made in Switzerland ».

Was es anzupacken gilt.

–	 Entwicklung des Vertriebsgebiets DACH in Zusammenarbeit mit der Vertriebsleitung 
–	 Präsentationen und Schulungsmaßnahmen bei Herstellern sowie Groß- und Fachhändlern 
–	 Ausbau und Betreuung des Kundenstamms und der Clesana Verkaufsstellen (Händler) 
–	 Eigenverantwortliche Planung und Durchführungen von Kundenbesuchen 
–	 Planung von und Teilnahme an Messen, Hausmessen und Verkaufsveranstaltungen 
–	 Beschaffung von Marktdaten und Erstellen von Wettbewerbsanalysen 
–	 Sammeln und Aufbereiten von Feedback zur Unterstützung der Produktentwicklung

Deine Tätigkeit wird, vor allem im Zeitraum der Markteinführung, zu mindestens 70% Dienstreisen 
umfassen, teils auch an Wochenenden. Im Rahmen von Messen oder Kundenveranstaltungen kön-
nen die Reisezeiten auch noch etwas länger ausfallen.

Was Du mitbringst. 

–	 Technische Kompetenz, idealerweise eine technische oder äquivalente kaufmännische 	
	 Grundausbildung mit technischer Ausrichtung 
–	 Erfahrung im B2B Vertrieb 
–	 Eine systematische und strukturierte Arbeitsweise 
–	 Professionelles und selbstbewusstes Auftreten 
–	 Kommunikationsstärke, Verhandlungsgeschick, Selbstständigkeit und Belastbarkeit  
–	 Hohes Maß an Eigenverantwortung 
–	 Hohe Reisebereitschaft (vereinzelt auch an Wochenenden)

Was wir Dir bieten.

–	 Arbeiten in einem wachstumsstarken und freizeitorientierten Marktumfeld 
–	 Vielseitige und abwechslungsreiche Tätigkeit mit großem Gestaltungsspielraum 
–	 Eigenverantwortliche Entwicklung des Vertriebsgebietes 
–	 Kleines dynamisches Team mit flachen Hierarchien und großem Wachstumspotential 
–	 Interessante Möglichkeiten zur Entwicklung und Mitgestaltung 
–	 Arbeiten aus dem Home-Office 

Bewerbungen bitte an: Daniel Beller – bewerbung@clesana.com
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